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Los seguros de salud prioados

en pleno esplendor

DESDE PRINCIPIOS DEL ANO 2020 LA DEMANDA DE LAS POLIZAS DE SEGUROS MEDICOS PRIVADOS HA INCREMENTADO
SIGNIFICATIVAMENTE A CONSECUENCIA DE LA IRRUPCION EN NUESTRAS VIDAS DE LA PANDEMIA PROVOCADA POR LA COVID-19.

ELADELANTADO /EFE
SEGOVIA

n la actualidad, uno de
Ecada cuatro espafoles

tienen un seguro médico
privado. Unos datos que conti-
nuan al alza desde la aparicion
de la pandemia provocada por
la Covid-19.

Segun los expertos profesiona-
les del sector asegurador que tie-
ne nuestra provincia de Segovia,
desde finales del ano 2019 y prin-
cipios del 2020 las pdlizas de este
tipo de seguros — que permiten
al paciente ir al médico de cabe-
cera, al especialista o someterse a
intervenciones en un centro mé-
dico privado — han incrementa-
do un ocho por ciento.

No es la primera vez que su-
cede un incremento significati-
vo en la demanda de este tipo
de seguros. Ya sucedi6 algo si-
milar en la crisis del 2008,
cuando la contratacion de poli-
zas también subi6 a pesar de la
caida de las rentas familiares,
como consecuencia del aumen-
to de las listas de espera.

Sea el motivo que sea por el
que una persona se decanta por
contratar un seguro de salud
privado debe saber que a la ho-
ra de contratarlo requiere de
tiempo, dedicacién y un amplio
conocimiento del producto pa-
ra poder elegir la pdliza que
mejor se adapte a las necesida-
des concretas de cada persona.

Las companias de seguros
cuentan con numerosos tipos
de seguros, todo ello con la fi-
nalidad de que sus clientes
puedan tener variedad de op-
ciones a la hora de elegir. Y
aunque estas companias ten-
gan algunos seguros mas bara-

Las compaiias de seguros cuentan con numerosos tipos de seguros para que sus clientes tengan variedad de opciones.

NO ES LA PRIMERA

VEZ QUE SUCEDE

UN INCREMENTO
SIGNIFICATIVO EN LA
DEMANDA DE ESTE TIPO
DE SEGUROS. YA SUCEDIO
ALGO SIMILAR EN LA
CRISIS DEL 2008, CUANDO
LA CONTRATACION DE
POLIZAS TAMBIEN SUBIO
COMO CONSECUENCIA
DEL AUMENTO DE LAS
LISTAS DE ESPERA

tos y esto sea un punto fuerte a
la hora de elegir también es
muy importante seleccionar el
producto que mejor convenga
segun las necesidades y sobre
todo el estilo de vida, el estado
de salud, su situacion particu-
lar y su economia.

Toda esta informacién la
ofrecen las aseguradoras a ca-
da cliente, al igual que la refe-
rente a la cobertura, la modali-
dad de pago y el ntimero de
asegurados que se quieran
anadir a dicha péliza de salud.

TIPOS DE SEGURO. Segtin los
profesionales del sector, ala ho-

ra de elegir un seguro de salud
es esencial tener claro lo que se
quiere cubrir con la finalidad
de elegir el producto que més
se adapte a cada persona o ni-
cleo familiar.

Enlaactualidad, en el merca-
do existen varios tipos de segu-
ros de salud y se ha vuelto pri-
mordial conocer cada una de
las particularidades que ofre-
cen. Por ello, antes de tomar la
decision de contratar una poéliza
de seguro de salud es importante
tener en cuenta varios factores
si pretendemos que nuestra de-
cision se ajuste lo méas posible a
nuestras necesidades.
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Enlineas generales, los segu-
ros de salud se pueden clasificar
en seguros de asistencia sanita-
ria, seguro-reembolso de gastos
médicosy seguro de indemniza-
cién y subsidio.

Dentro de los seguros de asis-
tencia sanitaria existen dos sub-
categorias, cony sin pago. Siendo
la opcién de sin pago la modali-
dad més comin en el mercadoy
en la quelos asegurados podran
acudir a cualquiera de los espe-
cialistasy centros médicos de los
incluidos en la guia médica de
la compania —sin necesidad de
tener que realizar ningtan pago
ala prima del seguro —.
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Disponer de salud de forma privada es una alternativa cada vez mas escogida por sus comodidades y ventajas.

En cuanto a los seguros re-
embolso de gastos médicos es la
modalidad que ofrece una mayor
libertad al usuario, ya que con
esta opcion se puede acudir alos
especialistas y centros asisten-
ciales incluidos en la guia médi-
casin tener que realizar ningin
tipo de pago adicional.

También permite acudir a
cualquier otro facultativo de la
guia médica abonando el coste
de la consulta, ya que éste sera
reembolsado por la compaiia.

Y respecto al seguro de indem-
nizaciony subsidio, a través de es-
tetipo de seguro el asegurado re-
cibird una indemnizacién diaria
preventivamente fijada en la p6-
liza, en el momento de ocurrencia
de situaciones relacionadas con el
estado de salud, de esta manera
se compensa los ingresos que el
asegurado dejaria de obtener por
no ejercer su trabajo habitual por
enfermedad o accidente.

VENTAJAS DECONTRATAR un
seguro de salud. Disponer de sa-

lud de forma privada es una al-
ternativa cada vez mas escogida
por muchas personas debido al
numero de ventajas y comodida-
des que ofrece. Entre las princi-
pales ventajas de contar con un
seguro de salud privado hay que
resaltar su eficacia y rapidez. Ya
que el seguro permite asistir di-
rectamente con el especialista,
sin que sea necesario acudir pri-
mero al médico de medicina ge-
neral. Esta celeridad también se
ve reflejada en la entrega de re-
sultados y pruebas diagnosticas.

Otraventaja es poder elegir al
especialista, puesto que otorgala
libertad de poder escoger el cen-
tro médico, hospital y especia-
listas que estén disponibles en la
guia médica de cada compaiiia.

Otro beneficio es la disponi-
bilidad de citas médicas ya que
se pueden reservar las citas de
acuerdo al dia y a la hora que
el paciente lo requiera. Y si hay
una cuestion que caracteriza a
las aseguradoras es la reduccion
de la lista de espera.

LA CONTRATACION DE
UNA POLIZA DE UN
SEGURO DE SALUD O
MEDICO REQUIERE DE
TIEMPO, DEDICACION
E INFORMACION DEL
PRODUCTO PARA PODER
ELEGIR LA POLIZA QUE
MEJOR SE ADAPTE

A LAS NECESIDADES
CONCRETAS DE CADA
PERSONA

Ademas: el amplio cuadro mé-
dico — que vadesde la asistencia
primaria alos especialistas, tan-
toenlo querespectaalasinsta-
laciones como a medios huma-
nos—; la hospitalizacion —que
ofrece comodidad a la hora de
una intervencion o proceso de
recuperacion ofreciendo habi-
taciones individuales, con bafio
completo en el interior y con una
cama para un acompanante—
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son otras ventajas que ofrecen
los seguros privados, ésta tltima
muy valorada por los paciente y
por sus familiares.

Otras dos cuestiones benefi-
ciosas son las intervenciones qui-
rargicas —que prestan cobertura
en lasintervenciones quirargicas
independientemente de la tipo-
logia o clasificaciéon— y la inno-
vacion — ya que los seguros de
salud privados ponen al alcance
de sus usuarios las nuevas téeni-
cas sanitarias, tratamientos al-
ternativos y opciones terapéuti-
cas complementarias.

¢QUE INCLUYE?. El seguro de
salud es un producto a través del
cual la aseguradora se encarga
de cubrir los gastos derivados
a la asistencia médica, que van
desde pruebas, hospitalizacion,
tratamientos médicos e incluso
intervenciones quirargicas. Es
importante destacar que no to-
doslos seguros de salud son igual
de completos.

Entre las coberturas mas ha-

bituales, cabe resaltar la medi-
cina primaria —que incluye me-
dicina general y pediatrica—;
telemedicina —que prestan el
servicio de consultas telematicas
através de plataformas digitales
como la teleconsulta o la vide-
consulta—; urgencias —cuando
la pdliza incluye esta cobertura
contempla el servicio de ambu-
lancia y urgencias que pueden
llegar a ser ambulatorias o domi-
ciliarias—; especialidades —que
prestan atencién médica por es-
pecialistas en las pruebas diag-
nosticas o en las intervenciones
quirurgicas—; medios de diag-
nostico que incluyen todos los
medios de diagndstico necesa-
rios para el correcto diagndstico
facultativo; tratamientos —fa-
cilitando los principales trata-
mientos que son requeridos por
el paciente para su pronta recu-
peraciéon—: medicina preventiva
—ofrecen diversos programas de
salud y revisiones orientados a
la prevencion de futuras afeccio-
nes—; hospitalizacion que es uno
de los servicios mas necesarios a
lahora de unaintervencién qui-
rargicay este incluye la estancia
hospitalaria durante el tiempo
que sea necesario.

¢QUE NO INCLUYE?. Los gas-
tos médicos que usualmente los
seguros de salud no cubren se
denominan exclusiones o limi-
tes. Cada plan tiene una lista
de situaciones que la compaiia
aseguradora cubre, pero tam-
bién hay una lista de situacio-
nes que se encuentran exentas
de coberturas.

Algunas de las cuales pode-
mos mencionar: tratamientos
ortopédicos, auditivos, adic-
ciones, enfermedades psiquia-
tricas, tratamientos estéticos,
sobrepeso y obesidad.

Todas estas exclusiones vienen
especificadas en las condiciones
generales de la pdliza, por ello
esimportante que se revisen las
alternativas para encontrar un
tipo de cobertura que contemple
prestaciones para otros casos.

Asique antes de elegir una p6-
liza, lo mejor es compararla con
otray asi comprobar las cober-
turas de cada una.
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Acudir a profesionales del sector
asegurador, la mejor opcion

UN CONOCIMIENTO PERFECTO Y ACTUALIZADO DE LAS POLIZAS, UN TRATO PERSONALIZADO Y ELACOMPANAMIENTO AL CLIENTE EN TODO EL
PROCESO SON LAS PRINCIPALES RAZONES PARA RECURRIR A UN PROFESIONAL, COMO LO SON LAS CORREDURIAS DE SEGUROS

ELADELANTADO
SEGOVIA

n la actualidad, el mer-
Ecado ofrece una amplia

variedad de lugares don-
de hacerse un seguro, aparente-
mente, bueno y fiable. En pagi-
nas webs, a través de nimeros
de teléfonos o mediante entida-
des financieras.

Diversas opciones que pare-
cen cubrir todas las expectati-
vas de forma rapida y a bajo
coste. Pero la realidad y el dia a
dia de muchos asegurados de-
muestran que la mayoria de
esas ofertas no resuelven las
demandas de quienes las con-
tratan, porque no se ajustan del
todo a sus necesidades.

Y lo que es ain mucho peor,
cuando alguno de estos clientes
tiene algin problema, la aten-
cién que suelen recibir es algo
deficitaria, pues cuantas veces
son remitidos a otro nimero de
teléfono y a una larga espera te-
lefénica. En definitiva, no con-
sigue que se le atiendan de for-
ma correcta y resolutiva.

Por ello, para evitar este tipo
de problemas tan frecuentes, es
esencial acudir a profesionales
del sector asegurador, como
puede ser una correduria de se-
guros que son empresas espe-
cializadas que actian como in-
termediarios entre el cliente y
las compaiias de seguros, para
conseguir el mejor precio.

“El valor afladido que ofrecen
las corredurias de seguros fren-
te a otras posibilidades que es-
tan en el mercado es que tratan
a las personas de forma perso-
nalizada y presencial, ya que es
la manera de ofrecer calidad”,
asegura Esteban Monterrubio,

El trato con los clientes de forma personal y presencial es la mejor manera de ofrecer calidad.

“A LA HORA DE
CONTRATAR CUALQUIER
SEGURO ES ESENCIAL
ASESORARSE POR
PROFESIONALES
ESPECIALIZADOS

EN EL TEMA EN
CUESTION PARA EVITAR
DEJARSE LLEVAR POR
PRODUCTOS BARATOS
QUE DESPUES NO
CUBREN NADA CUANDO
EXISTE UN PROBLEMA”

director y CEO de Monterrubio
Correduria de Seguros.

“Para contratar cualquier se-
guro es fundamental asesorarse
con profesionales especializa-
dos en el tema en cuestion para
evitar dejarse llevar por los
productos baratos que después
no cubren nada cuando existe
un problema”, afiade.

PROTEGERTODO. Enla actua-
lidad, gracias al amplio abanico
de posibilidades de seguros pa-
ra proteger lo que mas importa,
se puede asegurar practicamen-
te todo. Desde los seguros mas
conocidos, como pueden ser del

Foto: Wirestock by freepik.com

hogar, de vida y de coche, has-
ta seguros menos afamados pe-
ro igual de demandados en los
ultimos tiempos, tales como un
seguro de animales de compania
—por los dafnos que pueda sufrir
unamascota o si ocasiona dafios
aun tercero—, seguros de salud,
ciberseguros o un seguro por si
retiran el carné de conducir.

El més demandado en la ac-
tualidad es el seguro de salud
que ha crecido en méas de un mi-
116n de personas entre los afios
2019y 2021, segin los datos de
la Unién Espaiiola de Entidades
Aseguradorasy Reaseguradoras,
UNESPA. Entre los beneficios

“EN LA ACTUALIDAD EL
MAS DEMANDADO ES EL
SEGURO DE SALUD QUE
HA CRECIDO EN MAS DE
UN MILLON DE PERSONAS
ENTRE 2019'Y 2021, SEGUN
LOS DATOS DE LA UNION
ESPANOLA DE ENTIDADES
ASEGURADORAS Y
REASEGURADORAS,
UNESPA”

que mas valoran los usuarios se
encuentra el ser atendido por un
especialista en un tiempo cuatro
veces menor que en la sanidad
publica, poder elegir especialista
y el centro, asi como contar con
un trato personalizado y adap-
tado a las necesidades.

Lo mismo esta sucediendo con
los seguros de vida, ya que en los
ultimos afos estan al alza, y cua-
tro de cada diez espafioles tiene
uno, o lo que es lo mismo, veinte
millones de personas estan pro-
tegidos por este tipo de seguros.

“Tener este tipo de seguros su-
pone una de las decisiones mas
inteligentes que se puedan rea-
lizar ya que permite que pase lo
que pase, una familia esté prote-
gida econémicamente el dia que
no puedan hacer frente a los gas-
tos. Puede llegar a convertirse
en una ayuda fundamental pa-
ra muchos hogares, sobre todo,
cuando existen cargas economi-
cas”, comenta Esteban Monte-
rrubio al consultarle por dicha
cuestion, al tiempo que anade
“que ahora es el momento para
contratar este tipo de seguros ya
que a finales de afo las compa-
iifas aseguradoras ofrecen des-
cuentos muy ventajosos’.

iVEN A VERNOS! 1E Lo PODEMOS MEJORAR

Todo tipo de seguros: PYMES, COMERCIOS, HOGARES, AUTO, VIDA, PENSIONES, INVERSIONES, RC., etc.

Telf. 670 633 041 » 921 47 55 21 c/ Guadalajara, 2. local izq. El Carmen SEGOVIA | servicios@grupolozoya.info
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0s encontramos en un

contexto de cambio

constante, donde el en-
torno, la sociedad y la econo-
mia nos empujan a adaptarnos
rapidamente y sin capacidad de
oposicion.

En el sector de los seguros
ocurre lo mismo.

Aparecen nuevas necesidades
para el consumidor que hace no
demasiado tiempo eran inimagi-
nables. Tanto en la empresa como
en la vida privada surgen nuevos
productos enfocados a la ciberse-
guridad, la movilidad personal o
las mascotas. Todos ellos motiva-
dos por los cambios que experi-
mentamos como sociedad.

En cuanto a la transformacién
digital de las empresas, hemos
podido comprobar que a raiz de
la pandemia se ha dado un paso
de gigante nunca visto anterior-
mente. Esta circunstancia ha su-
puesto para nuestro sector que,
hoy en dia, los procesos sean
mucho mds rdpidos y eficientes
y que de esta situacidn se pue-
dan ver beneficiados tanto el
mediador como el asegurado.
Las nuevas herramientas y auto-
matismos de produccién, ges-
tién de expedientes o procesos
de firma digital han venido para
quedarse y nos permiten focali-
zar nuestros recursos en el clien-
te y facilitar el trabajo a la red de
mediacion.

Los avances son positivos y
en muchas ocasiones necesa-

Elmediador,
épresente, pasado o futuro?

R e

Alvaro Dominguez Miranda, director de sucursal de Segovia y Avila en MGS Seguros.

rios. No obstante, corremos el
riesgo de querer acelerar dema-
siado y poder llegar a perder la
perspectiva.

Hoy es posible contratar una
péliza de seguro a través de una
entidad bancaria, una pagina

web, una aplicacién y quizés en
no mucho tiempo lo hagamos
desde el Metaverso a través de
unas gafas de realidad virtual.
Sin embargo, son muchas las
sombras de estos cambios:
tiempos de espera, llamadas

que pasan de interlocutor a in-
terlocutor e incluso en algunas
ocasiones, falta de asesoramien-
to e informacion.

Por ello, no debemos olvidar el
valor anadido que aportan los ex-
pertos que se encuentran en la

mediacion de seguros. Ellos, al fin
y al cabo, son el termémetro de la
calle y son los que conocen la rea-
lidad de las personas, su situa-
cién laboral, personal y econémi-
ca. Entienden y empatizan con
ellas y sus estados de 4nimo, pero
sobre todo asesoran profesional-
mente en base a las necesidades
del asegurado. Esta cercania es
insustituible y deberiamos seguir
teniéndola muy en cuenta.

La figura del mediador de se-
guros, sigue teniendo esa esen-
cia que no puede remplazarse
con automatismos o tecnologia.
Siempre ha de haber alguien a
pie de calle que nos aporte esa
confianza y calidad en el servi-
cio para un tema tan serio como
son los seguros y eso es algo por
lo que algunas compafiias segui-
mos apostando al mdximo.

Estas cualidades son perfecta-
mente extrapolables a los equipos
de las sucursales de servicio de las
compaiifas aseguradoras, ya que
la red de mediacion ha de apoyar-
se en ellos para adquirir toda la in-
formacién y el conocimiento a la
hora de asesorar a sus clientes, as{
como para obtener soluciones en
un momento determinado.

Es por ello, que disponer de
un espacio fisico destinado al
desarrollo, la formacién y el ase-
soramiento diario de la red de
mediacion es un activo mds que
debemos tener en considera-
ciéon. Tanto para el cliente como
para el mediador no deja de ser
un punto de referencia al que
poder dirigirse y del que no po-
demos prescindir.

Seguro de Salud

éPor qué contratar

MGS Salud Seleccion?
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Incibe se convierte
en el centrode
coordinacion
nacional en materia
de ciberseguridad

ICAL

El Consejo Nacional de Ciberse-
guridad designé al Instituto Na-
cional de Seguridad, Incibe, con
sede en Ledn, como centro de
coordinacién nacional. De esta
manera, Incibe actuara como
punto de contacto con el Cen-
tro Europeo de Competenciaen
Ciberseguridad y cooperara con
el resto de agentes competen-
tes, laindustria, el sector publi-
co,lacomunidad académicade
investigacion y los ciudadanos
del resto de paises de la Union
Europea.

Estenuevo rol permitiraaIn-
cibe optaraunadelas nuevasli-
neas de ayuda lanzadas, orien-
tadaafomentar unacomunidad
de competenciaen materia de ci-
berseguridad. Laduracion dela
financiacion serd de dos afios con
unafinanciacién del 50 % delos
costes del proyectoy una contri-
bucién maximade dos millones
de euros, tanto para el desarro-
llo y funcionamiento del centro
nacional de coordinacién como
parael apoyo financiero a terce-
ros para reforzar la adopcion y
difusion de soluciones de ciber-
seguridad de vanguardia.

Cabe resaltar que el Centro
Europeo de Competencia en Ci-
berseguridad es una iniciativa
europea que tiene como objeti-
vo aumentar las capacidades y
lacompetitividad de Europaen
materiade ciberseguridad atra-
vés de unared de centros nacio-
nales de coordinacién, uno por
cada estado miembro. u

Elmercado de la ciberseguridad
en Espana crecera un 8% mas en 2022

EL SECTOR AGLUTINA A MAS DE 1.600 COMPANIAS QUE FACTURAN MAS DE 2.000 MILLONES DE EUROS Y
CUYAS EXPECTATIVAS DE CRECIMIENTO ROZAN EL 15 POR CIENTO ANUAL

ELADELANTADO/ICAL

a secretaria de Estado de
I Digitalizacion e Inteligen-
ia Artificial, Carme Arti-
gas, estima que el mercado de la
ciberseguridad crecera un ocho
por ciento mas este afio respeto a
2021y alcanzaré los 1.749 millo-
nes de euros y aseguro que las em-
presas “ya son consciente de ello”,
por lo que el 90 por ciento de las
grandes empresas “ya abordan un
cambio de estrategia”, aunque el
sector que mas crecera en inver-
sion en ciberseguridad sera la ad-
ministracion publica, con un 8,3
por ciento.

En un pais que se encuentra en
el puesto nimero cuatro como
mejor pais ciberseguro del mundo
y el segundo de la Unién Europea,
Carme Artigas expuso que Espafia
cuenta con “una gran industria de
ciberseguridad de mds de 20 afnos
de experiencia” y que aglutina a
mads de 1.600 compaiifas que factu-
ran mds de 2.000 millones de euros
y cuyas expectativas de crecimien-
to rozan el 15 por ciento anual, lo
que supone “una oportunidad para
convertir a Espafia en un foto de
talento y de formacién y en una in-
dustria de valor anadido, innova-
ciény empleo de calidad”.

No obstante, Artigas destacé
que es “responsabilidad” del Go-
bierno de Espana para por “hacer
que la ciberseguridad llegue a py-
mes para que tanto ellas como las

e, "

Las grandes empresas

personas sean cocientes de poder-
se formar en herramientas de pro-
teccion y seguridad”, ya que segin
los datos que aporto, solo el 59 por
ciento empresas de menos de diez
empleados disponen de alguna
medida de ciberseguridad frente
mads del 91 por ciento las de més de
diez, mientras que las pymes dedi-
can menos del seis por ciento de su
presupuesto a invertir ala materia.
Ademas, el 50 por ciento perso-
nas que no tenfan ningiin ‘malware’
en su ordenador personal sufrieron
alguna infeccién en su dispositivo.

9y, ;
) I._.I‘_Jf 1

ya abordan un cambio de estrategia en materia de ciberseguridad.

“ES RESPONSABILIDAD DEL
GOBIERNO HACER QUE LA
CIBERSEGURIDAD LLEGUE

A LAS PYMES YA QUE SOLO

EL 59% DE EMPRESAS
DE MENOS DE DIEZ
EMPLEADOS DISPONEN
DE ALGUNA MEDIDA DE
CIBERSEGURIDAD”

Dada la importancia de la cues-
tién se han lanzado un “conjunto
de medidas e inversiones con el

Foto: Freepik.com

objetivo de situar a Espafia como
un nodo internacional mediante
el incremento de las capacidades
de ciberseguridad de ciudadanos
y empresas, el desarrollo del eco-
sistema industrial en el sector ci-
berseguridad, la potenciacién de
la visibilidad internacional en el
dmbito de las empresas y el forta-
lecimiento de la ciberseguridad de
las administraciones ptblicas”.
Para ello, el Gobierno destinara
156 millones a la ciberseguridad
dentro de los Presupuestos Gene-
rales del Estado del préximo afio.

“Casi el 90% de las empresas son atacadas a diario y muchas
no son conscientes hasta que es demasiado tarde”

“Laproteccién también debe extender-
se a la tecnologia. Nadie esta exento
de sufrir un ciberataque, aunque son
las pymes, los autonomos y los profe-
sionales de las empresas los que mas
sufren este tipo de delito”, aseguran
desde Monterrubio Corredurias de
Seguros.

El principal motivo es que estas em-
presas cuentan con menos recursos
para protegerse, lo que les convier-
te en un blanco facil para este tipo
de delincuentes. Las consecuencias
pueden incluso llegar a arruinar un
negocio y en Espafia casi el 90% de
las empresas son atacadas a diarioy
muchas no son conscientes hasta que
es demasiado tarde.

Para el director y CEO de Monte-
rrubio Correduria de Seguros dos de
las principales ventajas de contratar
un ciberseguro son “poder desblo-
quear a la empresa tras un ataque
y actuar de forma remota, asi como
responder ante posibles dafos a ter-
ceros con una cobertura por respon-
sabilidad civil”.

Segun los profesionales del sector
asegurador, la eleccion del ciberse-
guro debe pasar por analizar las ne-
cesidades de cada empresa y profe-
sional, en funcion de la informacion
o datos sensibles que manejen, asi
como estudiar las medidas de segu-
ridad con las que cuentan y las que
quieren cubrir.
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Elcambro climatico hace que el

seguro agrario sea fundamental

LA CONFIANZA EN EL SEGURO AGRARIO SEMANTIENE MUY ALTA, YA QUE EL ULTIMO INDICE DE CALIDAD PERCIBIDA
MOSTRO QUE EL 87% DE LOS ASEGURADOS MANIFESTARON SU INTENCION DE RENOVAR DICHA POLIZA
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a realidad climatica de
I los dltimos afos provoca
que el seguro agrario sea
mas necesario que nunca” co-
mentaba el pasado 11 de octu-
bre la directora general de
Agroseguro, Inmaculada Pove-
da, en el transcurso de una jor-
nada institucional celebrada en
Tordesillas en colaboraciéon con
ENESA, el Consorcio de Com-
pensacion de Seguros, SAECA y
la Junta de Castilla y Ledn.
Poveda resalt6 “la dificil rea-
lidad climatica de los Gltimos
anos”. En concreto se refirié a
la sucesion de graves fenéme-
nos meteoroldgicos sufridos en
los dltimos seis anos, con hasta
tres periodos de sequia — 2017,
2019 y 2022—, numerosos
temporales de pedrisco, viento
y lluvia, nevadas histéricas o
graves episodios de altas y bajas
temperaturas tales como la he-
lada registrada a principios de
abril de este afio, que dej6 da-
fios histéricos en numerosas
producciones, principalmente
frutales.

Ademas, recordd que la con-
fianza en el seguro agrario se
mantiene muy alta, ya que el
Gltimo Indice de Calidad Perci-
bida mostr6 que el 87 por cien-
to de los asegurados manifes-
taron su intencion de renovar
su poéliza y valoraron especial-
mente la labor que realiza

El seguro agrario es una politica prioritaria para el Ministerio de Agricultura, Pesca y Alimentacion.

Agroseguro en aspectos como
la calidad de la atencion telefo-
nica recibida y la rapidez en el
pago de indemnizaciones. De
este modo, las cifras demues-
tran como a mayor uso del se-
guro, mejora la experiencia y la
satisfaccion del agricultor y el
ganadero.

Por su parte, el director de

ENESA, Miguel Pérez Cimas
afirmé que el seguro agrario es
una “politica prioritaria” para
el Ministerio de Agricultura,
Pesca y Alimentacion y que, co-
mo tal “se ha reforzado” su
apoyo incrementando el presu-
puesto en sesenta millones de
euros, lo que significa un au-
mento en diez puntos porcen-
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tuales de la subvencién base
para todas las lineas que ini-
cien su periodo de suscripciéon
a partir del 1 de septiembre de
2022 y hasta el 30 de agosto de
2023.

El proximo afio se alcanzara la
ciframas alta de presupuesto pa-
ra subvenciones, con 317 millo-
nes de euros.

Lafacturacion del
seguro espanol
crece un 5,67%

EFE

Losingresos por primas de las
aseguradoras que operan en
Espana se situaron en 47.481
millones de euros a finales del
mes de septiembre, un 5,67%
mas que un afo atras.

De esa cantidad, 30.060
millones de euros correspon-
dieron al ramo de no viday los
17.442 millones restantes, al
de vida, segun los datos pro-
visionales recabados por Inves-
tigacion Cooperativa de Enti-
dades Aseguradoras, ICEA, y
publicados por la patronal del
seguro, el pasado 19 de octubre,
UNESPA, Uni6n Espanola de
Entidades Aseguradorasy Re-
aseguradoras.

La facturacion del ramo de
no vida creci6 un 5,72% inte-
ranual, impulsada especialmen-
te por los seguros de salud, las
coberturas paraempresasylos
seguros de multirriesgos.

Los seguros de salud aumen-
taron un 7,30% en comparacion
con septiembre de 2021y alcan-
zaron los 7.915 millones de eu-
ros, un tanto que las pélizas em-
presariales, que pertenecen ala
categoria llamada ‘resto de no
vida’ sumaron 7.251 millones
de euros y crecieron un 6,89%.

Respecto alas coberturas de
multirriesgos subieron un 5,94%
en término interanuales, hasta
los 6.874 millones. Y los segu-
ros de automoviles crecieron un
3,19% hasta 8.520 millones.

Por otro lado, los ingresos
por primas del negocio de vida
crecleronun 5,59% interanual,
mientras que el volumen del
ahorro gestionado por estas en-
tidades se redujoun 0,85% ylas
provisiones técnicas se situaron
en 191.531 millones. m
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El seguro devida yel de
defuncion, no son lo mismo
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unque ambos seguros
entran en accién cuan-
do se materializa el

mismo riesgo, la muerte, son
muy distintos. Por un lado, la
funcion principal del seguro de
decesos es prestar todos los
servicios vinculados con el fa-
llecimiento de la persona —es
decir todo lo relacionado con el
sepelio, como el certificado de
defuncion, el tanatorio, el fére-
tro y un largo etcétera— mien-
tras que el seguro de vida ries-
go, por el contrario, no se ocu-
pa de nada del enterramiento
sino de paliar las consecuencias
econdmicas que se producen en
el momento en el que la perso-
naya no esta.

Es decir, el seguro de vida
riesgo permite que el contra-
tante de dicha poéliza deje pro-
tegidos econémicamente a sus

El seguro de decesos

Es fundamental revisar las prestaciones de los seguros contratados. Foto: Freepik.com

familiares en el momento en el
que le suceda algo. En el caso
de que fallezca, el seguro de vi-
da entregara a las personas que
estén indicadas una cantidad
de dinero fija de antemano que
puede ser destinado para aten-
der deudas contraidas, tales co-
mo una hipoteca, o en el caso
de que no existieran dichas
deudas como colchén econémi-
co para seguir adelante.

Ademas, el seguro de vida
riesgo puede cubrir otras cir-
cunstancias tales como entrar en
funcionamiento cuando el ase-
gurado tiene un accidente o una
incapacidad derivada de una en-
fermedad. En el caso de que el
asegurado de dicha péliza pase a
tener una incapacidad perma-
nente también podra recibir la
indemnizacién fijada y pactada
con anterioridad.

Los seguros de
ahorros se mantienen
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egun los ultimos datos pu-
Sblicados por UNESPA, la
Asociacion Empresarial
del Seguro, el sector asegurador
espanol velaba por 246.829 mi-
llones de euros de sus clientes al
acabar el segundo trimestre del
afo, una cantidad muy similar a
la registrada un afo antes.
Las aseguradoras gestionaban

al cierre del pasado mes de ju-
nio 192.001 millones de clientes
a través de todo tipo de seguros
de vida, o lo que es lo mismo, un
1,41% menos que un afo atras. A
esta cantidad hay que sumar otros
54.828 millones correspondien-
tes al patrimonio de los planes de
pensiones cuya gestion esta en-
comendada a las aseguradoras.
Estos aumentaron un 7,20% en
términos interanuales.

Foto: Freepik.com

goza de una amplia aceptacion

EN LA ACTUALIDAD, MAS DE 22 MILLONES DE PERSONAS TIENEN SU SEPELIO ASEGURADO EN ESPANA, SEGUN LOS DATOS FACILITADOS
POR UNESPA, LA ASOCIACION EMPRESARIAL DEL SEGURO QUE REUNE A CASI 200 ASEGURADORAS Y REASEGURADORAS QUE AGRUPAN EL 96 %
DEL VOLUMEN DE NEGOCIO ASEGURADOR EN EL MERCADO ESPANOL
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as de 22 millones de
personas tiene su se-
pelio cubierto en

nuestro pais, o lo que es lo mis-
mo, un 47% de la poblacion se-
gun el Informe ‘El Seguro de

decesos en 2021’ elaborado por

Estamos Seguros —una inicia-
tiva de divulgacion de la cultu-
ra aseguradora puesta en mar-
cha por UNESPA—.

El seguro de decesos destaca
por ser un producto de caracter

familiar, ya que una misma p6-
liza suele dar cobertura a varias
generaciones de una misma fa-
milia. Esto se hace patente tan
s6lo echando un vistazo a los
tramos de edad de los asegura-
dos. La mitad de las personas

de m4as de cincuenta afos tiene

un seguro de decesos en nues-
tro pais, y en edades particular-
mente avanzadas, son casi el
sesenta por ciento. Pero es que,

ademas un tercio de los adoles-
centes y el cuarenta por ciento
de los veinteafieros cuentan
con esta proteccion.

Al echar un vistazo al tipo de
municipio donde residen los

asegurados de deceso muestra

como este producto goza de ma-
yor aceptacion en los municipios
de entre 10.000 y 100.000 habi-
tantes, es decir, en pueblos gran-
des y ciudades pequenas.
*Informacion facilitada por
UNESPA — Asociacion Empre-
sarial del Seguro que retne a casi
200 aseguradoras y reasegurado-
ras que agrupan cerca del 96%
del volumen de negocio asegura-

dor en el mercado espafiol. Desde

1977 representa los intereses de
sus asociados frente a todo tipo
de organismo e instituciones na-
cionales e internacionales.

Y Estamos Seguros es un plan

divulgativo del valor social del se-

guro que desarrolla UNESPA

desde 2016, cuyo objetivo es
acercar el seguro a la gente.

El seguro de decesos destaca por un ser producto de caracter familiar, ya que la misma pdliza suele dar cober-
tura a varias generaciones de la misma familia.
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